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*	 Praca została stworzona na podstawie The Bussiness Model Canvas zaprojektowanego przez www.businessmodelgeneration.com/canvas/bmc 
	 Utwór ten jest dostępny na licencji Creative Commons Attribution-Share Alike 3.0 Unported License. Aby zobaczyć kopię tej licencji odwiedź stronę: http://creativecommons.org/licenses/by-sa/3.0/  
	 lub wyślij list do Creative Commons, 171 Second Street, Suite 300, San Francisco, California, 94105, USA.
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